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;Quiénes son los ganadores y
perdedores en la guerra comercial

de Trump?

Posted on Enero 28, 2025
Por llya Tsukanov

A partir del 1 de febrero, Estados Unidos amenaza con imponer aranceles del 25% a los productos
procedentes de Canada y México, y de mas del 10% a los de China. ;Ganaran o perderan los
estadounidenses con estas restricciones? Para averiguarlo, analicemos las cifras.

En 2023, México, China y Canada vendieron a Estados Unidos productos por valor de 480.000, 448.000 y
429.500 millones de ddlares, respectivamente. Ese mismo afo, EEUU vendié a estos paises bienes por
valor de 323.000, 148.000 y 353.000 millones de ddlares.

El enorme déficit comercial estadounidense de 533.500 millones de ddlares con sus tres principales socios
comerciales dara a Trump margen de maniobra para imponer aranceles severos que los socios no puedan
responder facilmente del mismo modo. Mas que eso, el gran tamafio de la economia estadounidense
puede dificultar la bdsqueda rapida de mercados alternativos.
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¢Cuantos ingresos podrian generar los aranceles?

En 2024, Tax Foundation, un centro de estudios sobre fiscalidad con sede en Washington, calcul6 que un
arancel general del 10% recaudaria 2 billones de délares en ingresos durante el periodo de diez afios
2025-2034. Ademas, un arancel del 20% recaudaria 3,3 billones de délares, teniendo en cuenta las
pérdidas previstas para el crecimiento.

Los ingresos derivados de las nuevas restricciones propuestas por Trump dependeran del nimero de
nuevos aranceles que introduzca y del tipo que fije Washington.

¢Quién pagara?

Los consumidores pagan tradicionalmente los costes inmediatos de los aranceles a través de precios mas
altos de los bienes importados. Durante el primer mandato de Trump, cuando se vieron afectados bienes
por valor de 380.000 millones de délares, los consumidores pagaron de media entre 194 y 380 délares
mas al afio.
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Trade War Tariff Collections Average $200-$300 Annually per
Household

Total Duties Assessed under Section 201, Section 232, and Section 301 Trade War Tariffs Divided
by Number of US Households, 2018-2023
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Source: Tax Foundation calculations based on US Customs and Border Protection, "Trade Statistics” and US Census Bureau, Total Households
[TTLHH]J, retrieved from FRED, Federal Reserve Bank of St. Louis.
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Los aranceles de la guerra comercial cuestan entre 200 y 300 ddlares al afio por hogar © Foto : Tax Foundation

Los aranceles de Trump también provocaron un aumento del 4% de la inflacién en las categorias afectadas
por los aranceles, segun un analisis reciente de Goldman Sachs.


https://taxfoundation.org/research/all/federal/trump-tariffs-trade-war/
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Exhibit 8: Tariffs Boosted Consumer Prices During the Last Trade War
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*Includes laundry equipment and other appliances, furniture, bedding, and floor coverings, auto parts, motorcycles, and
sport vehicles, housekeeping supplies, and sewing equipment and materials. Weighted by relative importance to headline
index

Source: Department of Commerce, Goldman Sachs Global Investment Research

El gréfico muestra la subida de precios después de que Trump impusiera los primeros aranceles © Foto : Goldman Sachs Economics
Research

Un estudio realizado en 2020 por Brookings concluy6 que, si bien los aranceles perjudicaron a los sectores
gue dependen de productos importados, asi como a los exportadores que se enfrentan a represalias,
crearon miles de puestos de trabajo en la industria siderurgica, algunos sectores de consumo (como la
fabricacion de lavadoras) y la energia.

En otros casos, como la ropa, el calzado y los articulos para el hogar, los aranceles llevaron a las empresas
a trasladar la produccion a paises no afectados por las restricciones, pero no a establecerse en Estados
Unidos debido al coste excesivamente elevado de la mano de obra y otros factores.

El crecimiento del PIB estadounidense no se vio notablemente afectado por las guerras comerciales de
Trump durante su primer mandato, pero el periodo si registré un crecimiento de los salarios y un descenso

del desempleo antes de que COVID golpeara.

Durante el mismo periodo, el indice de Confianza Econdmica de Gallup alcanzé una calificacién no vista
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desde principios de la década de 2000, mientras que un récord del 60-68% de los estadounidenses
considerd los afios de Trump un “buen momento para encontrar un trabajo de calidad”.

Gallup Economic Confidence Index, 1996-2024

Among U.S. adults
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Gallup also asked the Economic Confidence Index questions in four 1992 polls. The Economic
Confidence Index ranged between -39 and -21 in those polls.

GALLUP
Indice de Confianza Econdmica de Gallup © Foto : Gallup
¢Son buenas y faciles de ganar las guerras comerciales?

La inclinacién de Trump por los aranceles tiene dos aspectos: crear una ventaja econdémica artificial,


https://news.gallup.com/poll/1609/consumer-views-economy.aspx
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derivada de los aranceles, para los productores norteamericanos, y presionar a las empresas de otros
paises para que entren en el mercado estadounidense e instalen su produccién mediante amenazas de
barreras arancelarias restrictivas para mantenerlas fuera.

Esta Ultima estrategia demostré cierta eficacia con el predecesor de Trump. Entre 2022-2024, EEUU
succiond a cientos de empresas industriales europeas de la UE mediante incentivos fiscales y precios
energéticos mas baratos. Esto ocurrié mientras el bloque se enfrentaba a una serie de crisis energéticas y
recesivas desencadenadas por el conflicto en Ucrania, con Bruselas exacerbando el problema a través de
su movimiento autodestructivo de tratar de destetarse de la energia rusa barata sin asegurar el suministro
y alternativas competitivas en precios.
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